Бриф
на продвижение сайта
Для более четкого определения целей, стоящих перед будущим сайтом, необходимо заполнить анкету максимально подробно. Это поможет нам увидеть максимально точную картину проекта, оперативно определить цены и сроки реализации. 
Если какие-либо из вопросов анкеты покажутся сложными, пожалуйста, обратитесь
к нам за разъяснениями или напишите своими словами. Мы гарантируем полную конфиденциальность представленной информации о вас и о вашей деятельности. 


	
Контактная информация

	Наименование организации
	

	Контактное лицо
	

	Должность
	

	Адрес
	

	Телефоны (рабочий и мобильный)
	

	Эл. почта
	

	ICQ, Skype
	



	Общая информация

	Отрасль, сфера деятельности Вашей компании? Какие услуги или товары вы продаете? Опишите примерный процесс продажи: на чем делаете акцент? Какие ключевые моменты, вы бы хотели в первую очередь донести до аудитории?

	

	Название Вашей компании и ее аббревиатура(если есть)

	

	Описание инфраструктуры Вашей компании (количество и расположение офисов, количество сотрудников):

	

	Уникальные преимущество Вашей компании (продукта, услуги):

	

	Основные Ваши клиенты (охарактеризуйте Вашу потенциальную целевую аудиторию: пол, возраст, социальный статус):

	

	Основные Ваши конкуренты, адреса их сайтов, их сильные и слабые стороны. Назовите сайт - самый удачный пример позиционирования в интернете среди Ваших конкурентов.

	

	Укажите адрес сайта Вашей компании

	

	Семантическое ядро. Список ключевых слов – запросов, по которым будут искать Вашу компанию(товары, услуги) в сети (перечислите слова через запятую)

	



	Цели создания сайта( для чего Вам нужен сайт? )

	В каких поисковых системах требуется продвижение (Яндекс, Google, Rambler)?
	

	Целевой регион(ы) (город, область, страна), по которому(ым) планируется продвижение?
	

	Необходимо продвижение сайта только в поисковых системах (SEO-продвижение) или нужна контекстная реклама(Яндекс Директ)?
Или Вам нужно и то и другое?
	

	Система управления Вашим сайтом?
	

	Цели продвижения сайта? Привлечение новых клиентов, или информационная поддержка потенциальных клиентов, или сбор информации, или исследование аудитории, или проведение опросов и т.д.
	

	Что бы вы хотели видеть в результатах продвижения, кроме перечисленного выше?
	

	Дополнения, примечания.
	



